
KRANTENKOPPEN 
: 	Luc Spriet (Press Shop) 

Klein maar gezellig" 
Oostendenaar Luc Spriet, omroeper bij Sunair 
en medewerker van Radio Contact, was vroe 
ger enkel bekend omwille van zijn stem. Sedert 
een klein jaar baat hij de Press-Shop op de 
hoek Witte Nonnenstraat-Serruyslaan uit en 
komt zo dagelijks in contact met meer dan 400 
mensen. Dat maakt Luc natuurlijk nog beken-
der. Voor Luc de job van zijn leven vond, was 

op vele terreinen actief. 

Stel je zelf eens kort voor. 
- Luc: ,,Ik ben 49 jaar jong, sinds 1974 getrouwd met Ni-
cole Lauwereyns en vader van twee kinderen. Kenny is 22, 
studeert in Kortrijk en speelt basket bij Oudenburg.. Kirsten 
is 20 en werkt op de rijkswachtafdeling van de zeehaven. Ik 

1 zelf volgde de richting economie aan het O.L.V.-College en 
werkte 20 jaar in de Kredietbank. Dat was eerst als bediende, 
daarna ook als zelfstandig kantoorhouder tot 1990. Daama 

;':was ik ook kantoorhouder van het Landbouwkrediet in Koe-
kelare. van het Spaarkrediet in Mariakerke en actief als ver- .` 

...zekenngsa-ent en beleggingsadviseur bij Aegon. Plots was' 
.:ik het beu dagelijks al die kilometers te bollen. In de jaren. '  
'80 stond .ik al eens op het punt een krantenwinkel over t 
nemen. Dat is toen mislukt maar met de Press-Shop heb ik4 

• echt het neusje van de zalm ontdekt." 
- Ben je tevreden dat je die beslissing genomen hebt ? 

Luc: ,,Miljonair ga ik wel nooit worden, maar doodval-
len van de honger zal ik ook niet. Ik was 48 jaar en koos be-

t;  wust voor een nieuw leven, waarbij ik 's avonds vrij was en 
tijd had voor mijn gezin en mezelf. Sinds iets meer dan ne-
.gen maanden weet ik weer hoe fijn het is een avond thuis te 

izijn. Ik heb nu weer wat zekerheid en hang ik niet af van be-
s1issingen van andere mensen. 
- Kun je een hechte relatie opbouwen met de klanten? 
- Luc: ,.Dagelijks komen hier zo'n 400 bekende en onbe-
kende mensen over de vloer. Met enkele klanten heb ik al en 
band kunnen opbouwen. Sommigen komen al eens-iets ver-
tellen over hun gezin, hun werk... Zoiets doe ik graag. Ik hou 
van sociale contacten. Ikjeun me in mijn nieuwe job. Ik voel 
1me voor een deel herhoren. Had ik het geweten, dan zou ik 
veel vroeger de stap hebben gezet." 

Wat waren je eerste vaststellingen toen je de winkel 
pas had? 
- Luc: ,,Het is mij al opgevallen dat de mensen erg jachtig 
leven. Als. je iemand vraagt waarom, dan komt er meestal 
geen duidelijk antwoord. Zo was er eens een Franstalige da-
me die op vrijdagnamiddag de krant kwam vragen van zater-
dag. Ze dacht gewoon dat de krant op voorhand gemaakt 
werd. Een andere vaststelling is dat ik zelf nauwelijks tijd 
heb om iets te lezen. Ik moet dikwijls vernemen van de klan-
ten wat er in kranten en tijdschriften staat." 
- De ligging van je zaak is werkelijk ideaal. 
- Luc: ,,Dat klopt. Ik krijg hier zowel jong als oud over de 
vloer. Door de nabijheid van de basisschool worden de 
snoepbakken dagelijks aangevallen. Er komen ook oudere, 
gepensioneerde mensen die rond het park wonen en graag 
een praatje maken. Die ligging van mijn zaak is inderdaad 
uniek, met zicht op Dikke Mathille en het bloemenuurwerk. 
Uit commercieel oogpunt is het ook ideaalwant de winkel is 

goed zichtbaar en' goed bereijb . Minpunt is dat klanten 
'hun auto wel durven dubbel trkeren, tot ergernis van de 
tramchauffeurs. Het verdwijnen van het postkantoor net 
naast de deur was \ oor inj niet zo nadelig Er blijft de passa 
ge van de mensen van ehiaar het stadscentrum. De rnarktda-
gen en de kermisperiode zijn  bijzonder druk. Oostende heeft 
de jongste jaren een echte face-lift ondergaan. Wel vrees ik 
de geplande werken in de Serruyslaan. Straks moet hier ook 
eenrichtingsverkeer komen richting Marie-Joséplein en dat 
kan nadelig zijn voor mij." 

KtnÏ je elke klant tevreden stenen 
- Luc: ,,De ruimte in de winkel is vrij beperkt, maar elke 
vierkante centimeter wordt optimaal benut met krantenrek-
ken, staanders, snoephakjes voor de toonbank en zelfs een 
koelkast met drankblikjes. Veel meer kan er niet in. Klein, 
maar 't is best gezëllig! Als de kerstkaarten er aan komen, 
moet er iets anders verdwijnen. Alle bestellingen gebeuren 
per computer. Er is veel beschikbaar maar aan alle vragen 
van de klanten voldoen, is bijna onmogelijk. Bestellingen 
zijn altijd mogelijk." 
- Hoe ziet je dag eruit? 
- Luc: ,,Elke dag moet ik vroeg uit de veren. Om 6 u.30 
stipt start ik mijn werkdag met het vervangen van de oude 
kranten en het uitleggen van de nieuwe kranten en tijdschrif-
ten. Alles komt binnen in de vroege morgen via de distribu-
tiedienst. Sommige dagen zijn drukker dan andere. Op dins-
dag heb je Humo, Flair, Dag Allemaal en enkele Franse 
weekbladen. Dan vliegt de ochtend zo voorbij. Om 13 u.30 
neem ik een uurtje pauze. 's Avonds ben ik open tot 18 u.30. 
Na mijn dagtaak blijft er nog tijd genoeg over om 's avonds 
iets te doen. Tijdens de weekends, die pas beginnen op zater -
dag om 17 u., houd ik me bezig met mijn hobby : lokale ra-
dio en basketbal. Onze ZOOfl speelt bij Oudenburg, tweede 
provinciale. Een andere hobby is toneel, want mijn echtgeno-
te is voorzitter van het toneelgezelschap De Coulisse. Na een 
zeer intensieve periode met veel verplaatsingen en weinig 
rust heb ik nu gelukkig een job gevonden die mij 100 % pro-
cent bevalt. Ik hoop nog lang te kunnen fungeren als kranten-
man. De zaak loopt als een trein, en wie weet krijg ik nog de 
kans om over te schakelen naar een grotere winkel 1" 

(FRO) 
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Luc'Spriet kôos een jaar geleden voor een eigen krantenwin-
kel. Hij heeft die beslissing nog geen moment betreurd. ,,Ein-
deljk heb ik weer tijd voor mezelf, mijn vrouw en mijn kiride-
,en." (Foto FR) 


